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Migliaia di Vostri clienti soddisfatti!
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ESISTONO 4 TIPI DI IMPRESE: 

 1- Quelle che determinano gli eventi
2- Quelle che assistono al loro manifestarsi e reagiscono
3- Quelle che assistono al loro manifestarsi e non reagiscono
4- Quelle che non hanno notato il loro manifestarsi 

PROMOMEDIA   DA OLTRE 25 ANNI  DALLA PARTE DI CHI VUOLE REAGIRE CON STRUMENTI DI INCENTIVAZIONE 
PER IL TRADE E DI SELL OUT  PER LA DISTRIBUZIONE 



il risultato 
prima di tutto Assicuriamo 

il raggiungimento 
di obiettivi concreti 
e verificabili



l’esperienza 
              parla di noi

Oltre100 clienti per i quali abbiamo creato con successo 
strategie personalizzate e valore aggiunto per il loro brand

Più di 25 anni di esperienza 
in attività promozionali e
di incentivazione



Conquistare 
quote di mercatosu clienti dal 

potenziale 
impensabile!



di target raggiunti
Migliaia



Assieme 
si possono conseguire 

risultati importanti



Questi sono 
solo alcuni 
dei clienti



    

Marchi specializzati nell’illuminazione.
DESTINATARI: Clienti Trade e distribuzione

Obiettivo
aumentare il fatturato dei clienti

Risultato ottenuto!!

INDICATORI CHIAVE DI PRESTAZIONE 
(MERCATO ITALIANO)

Strumenti
brochure

Firme Di Vetro

Promozione 2011
Aumento del fatturato previsto del cliente

+725.000€ + 133%
Percentuale dei costi di promozione: 5,5%

INDICATORI CHIAVE DI PRESTAZIONE 
(MERCATO INTERNAZIONALE)
Promozione 2011
Aumento del fatturato previsto del cliente

+571.000€ + 194%
Percentuale dei costi di promozione: 4,5%



    

Lince ha guidato il suo settore per più di 35 anni. Azienda leader nel settore 
degli antifurti e sicurezza.
DESTINATARI: Clienti Trade e distribuzione

 

Obiettivo
mappare la sua base di clienti indiretta e implementare un programma di fidelizzazione

Risultato ottenuto!!

Strumenti
website
voucher

Lince Italia

INDICATORI CHIAVE DI PRESTAZIONE

+ 700 clienti registrati
+ realizzazione di un nuovo CRM sui clienti tracciati



    

Datacol srl è un’Azienda Italiana, Leader nella commercializzazione e nella 
vendita diretta di sistemi di fissaggio, materiali di consumo ed utensileria per 
professionisti operanti nei Settori dell’Autotrazione e dell’Artigianato
DESTINATARI: Clienti Trade e distribuzione

Obiettivo
Increased turnover from targeted clients

Risultato ottenuto!!

Strumenti
brochure

website
voucher

Datacol

Promozione 2010

Aumento del fatturato previsto del cliente: +191%
Percentuale dei costi di promozione: 1,95%

INDICATORI CHIAVE DI PRESTAZIONE



    

Leader europeo e terzo nel mondo nella saldatura e nel taglio dei metalli. 
DESTINATARI: Clienti Trade e distribuzione

Obiettivo
Increased turnover in respect to predicted growth

Risultato ottenuto!!

Strumenti
brochure

website

Air Liquide Welding

Crescita rispetto alle previsioni:  +74%

INDICATORI CHIAVE DI PRESTAZIONE



    

Uno dei principali produttori mondiali di utensili abrasivi, con oltre 
80.000 prodotti diversi che coprono tutti i settori. 
Fa parte del gruppo Swarovsky.
DESTINATARI: Clienti Trade e distribuzione

Obiettivo
aumentare il fatturato dei clienti

Risultato ottenuto!!

Strumenti
brochure

website

Tyrolit Group

Promozione 2011

Aumento del fatturato previsto dei clienti: +1.032.000€  + 101%
Percentuale dei costi di promozione: 3,9%

INDICATORI CHIAVE DI PRESTAZIONE



    

Uno dei principali produttori mondiali di utensili abrasivi, con oltre 
80.000 prodotti diversi che coprono tutti i settori. 
Fa parte del gruppo Swarovsky.
DESTINATARI: Clienti Trade e distribuzione

Obiettivo
aumentare il fatturato dei clienti

Risultato ottenuto!!

Strumenti
brochure

Tyrolit Group

Promozione 2014

Oltre 400 clienti hanno raggiunto l’obiettivo di incremento



    

Uno dei principali produttori mondiali di utensili abrasivi, con oltre 
80.000 prodotti diversi che coprono tutti i settori. 
Fa parte del gruppo Swarovsky.
DESTINATARI: Clienti Trade e distribuzione

Obiettivo
aumentare il fatturato dei clienti

Risultato ottenuto!!

Strumenti
brochure

Tyrolit Group

Promozione 2015 destinata ai Top Clienti di cui il 50% ha raggiunto il target richiesto



    

Leader mondiale nel settore automobilistico, offre un vasto catalogo di 
prodotti di qualità, marchi di fiducia e pezzi originali per automobili, veicoli 
commerciali leggeri e pesanti e fuoristrada

Obiettivo
incrementare il fatturato

Risultato ottenuto!!

Strumenti
brochure

website
voucher

Federal Mogul 

Promozione 2011 

Aumento del fatturato previsto dei clienti: +16% 
Percentuale dei costi di promozione: 0,8%

INDICATORI CHIAVE DI PRESTAZIONE



Strumenti
brochure
voucher

sticker

I N C E N T I V E  2 0 1 4fed&motionIl presente voucher è spendIbIle sul sIto www.fmitaly.com
valIdo fIno al 20 dIcembre 2014

TImbro dEl rIVENdITorE

Cod. ValE   100
sECrET 
poINTs

S O LO
p e r  t e !

fed&motion

fed&motion

fed&motion

    

Leader mondiale nel settore automobilistico, offre un vasto catalogo di 
prodotti di qualità, marchi di fiducia e pezzi originali per automobili, veicoli 
commerciali leggeri e pesanti e fuoristrada

Obiettivo
incrementare il fatturato

Risultato ottenuto!!

Federal Mogul 

Promozione 2014

Raggiunti gli obiettivi di crescita delle linee di prodotto: candele, pastiglire freno, filtri e accessori

http://www.fmitaly.com/


Strumenti
brochure
voucher

IL PRESENTE VOUCHER È SPENDIBILE SUL SITO www.fmitaly.com
VALIDO FINO AL 20 DICEMBRE 2015

TIMBRO DEL RIVENDITORE

COD.

VALORE

SMILES 
100

fast & smilesI N C E N T I V E  2 0 1 5
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Leader mondiale nel settore automobilistico, offre un vasto catalogo di 
prodotti di qualità, marchi di fiducia e pezzi originali per automobili, veicoli 
commerciali leggeri e pesanti e fuoristrada.

Obiettivo
incrementare il fatturato

Risultato ottenuto!!

Federal Mogul 

Promozione 2015

Strategia Sell-out che ha coinvolto i distributori partners e gruppi

http://www.fmitaly.com/
http://www.fmitaly.com/
http://www.fmitaly.com/
http://www.fmitaly.com/


    

Fondata a Lancaster (USA), fa parte del gruppo Swatch
DESTINATARI: gioiellerie e orologerie

Obiettivo
aumentare il fatturato

Risultato ottenuto!!

Strumenti
brochure

Hamilton 

Promozione 2010

Aumento del fatturato previsto del cliente: +36%
Percentuale dei costi di promozione: 3,5%

INDICATORI CHIAVE DI PRESTAZIONE



    

Leader mondiale nell’industria alimentare, con più di 120 anni di esperienza.
DESTINATARI: Clienti Trade e distribuzione

Obiettivo
aumentare il fatturato attraverso i distributori canale bar/ho.re.ca.

Risultato ottenuto!!

Strumenti
brochure

website

Zuegg 

Redemption: 66,38%  Fatturato:  +6,6% 

INDICATORI CHIAVE DI PRESTAZIONE

http://ho.re.ca/


    

Marchio leader nella produzione di prodotti chimici con componenti biologiche
DESTINATARI: Clienti Trade e distribuzione

Obiettivo
aumentare il fatturato dei clienti

Risultato ottenuto!!

Strumenti
brochure

website

Vebi

Promozione 2011 

Aumento del fatturato previsto dei clienti:  +34% 
Percentuale dei costi di promozione:  3,5%

INDICATORI CHIAVE DI PRESTAZIONE



Strumenti
brochure

    

Marchio leader nella produzione di prodotti chimici con componenti biologiche
DESTINATARI: Clienti Trade e distribuzione

Obiettivo
aumentare il fatturato dei clienti

Risultato ottenuto!!

Vebi
Promozione 2015

Ha visto coinvolti più di 600 clienti del segmento casa-orto-giardino con oltre il 30% di raggiungimento target

Promozione 2015 

Raddoppio del fatturato rispetto al 2014 



Strumenti
brochure

    

Marchio leader nella produzione di prodotti chimici con componenti biologiche
DESTINATARI: Clienti Trade e distribuzione

Obiettivo
incentivare l’aquisizione degli ordini in anticipo

Vebi

Promozione 2015 / 2016



Vebi

CON VEBI, 
I TUOI CLIENTI VOLANO 

ALLE MALDIVE!

IN PIÙ:UN OMAGGIO PER I TUOI CLIENTI fi no ad esaurim
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CONCORSO VALIDO DAL 1/5 AL 31/10/2015

Aiuta i tuoi clienti a realizzare un sogno!

Chiedi al tuo agente Vebi informazioni 

Aiuta i tuoi clienti a realizzare un sogno!

Chiedi al tuo agente Vebi informazioni 

Aiuta i tuoi clienti a realizzare un sogno!

sulla NUOVA PROMOZIONE* 2015!!!

Chiedi al tuo agente Vebi informazioni 

sulla NUOVA PROMOZIONE* 2015!!!

Chiedi al tuo agente Vebi informazioni 

* RISERVATA ALLA LINEA DI INSETTICIDI CIVILI

Vebi Istituto Biochimico srl - Via Desman, 43 - 35010 Borgoricco - Padova - Italia   Tel.  049 9337111 - Fax 049 5798263 - www.vebi.it
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Concorsi a premi 
per il punto vendita

Parti in VesPa
Prendi Vebi

anni

Prendi Vebi
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Parti in VesPa
Prendi VebiPrendi Vebi

ACQUISTA Almeno 20 e 
dI InSeTTICIdI CIvIlI vebI 
e PARTeCIPA Al ConCoRSo A PRemI.

informati qui

dal 1/5 al 30/9/2014dal 1/5 al 30/9/2014
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in palio 2 vespa primavera 
e moltissimi premi immediati!

partecipando puoi far vincere anche 
il tuo rivenditore di fiducia!

in palio 2 vespa primavera 
e moltissimi premi immediati!

Parti in VesPa

Prendi Vebi
Prendi Vebi

di soluzioni eff icaci
anni

scopri subito se hai vinto

http://www.vebi.it/
http://sitowww.naturalmentevebi.it/


    

Network leader della distribuzione idrotermosanitaria
DESTINATARI: Clienti artigiani e idraulici

Obiettivo
aumentare il fatturato dei clienti

Strumenti
brochure

website

Gruppo Triveneto

Promozione 2015 

Oltre 2000 partecipanti con previsioni di crescita di oltre 5.0 mln



    

Società multinazionale americana leader nella produzione di elettroutensili e 
utensili con il marchio AEG e Milwaukee.

Obiettivo
aumentare il fatturato dei clienti

Risultato ottenuto!!

Strumenti
brochure

Techtronic Industries Italia

Promozione 2015 

Oltre 900 clienti coinvolti di cui 150 a target e quasi 1 milione di euro di crescita rispetto al 2014



Crescere con noi 
non e' mai una missione impossibile!!

VIAL CHIUSO 13
33170 PORDENONE (ITALY)

TEL + 39 0434 1832749
FAX + 39 0434 1832800

www.promomediamarketing.com

http://www.promomediamarketing.com/

